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Sektörden

ISK Sodex’i ISKAV, DOSİDER, İSKİD, İZODER ve TTMD
tarafından desteklenen fuar öncesinde İlköğretim Okulları
arasında bir de resim yarışması düzenlenecek. Resim yarış-
ması ile ilgili bilgi afişte yer almaktadır.

2010 yaklaşırken Sektörün birçok firmasının katıldığı böyle
bir aktivitenin içinde olmak markanızın bilinirliğine ve pres-
tijine katkıda bulunacaktır. ISK-SODEX fuarlarına katılmak
markanız için vazgeçilmez bir yatırımdır.

Ürünlerinizi tüketiciye bire bir tanıtma fırsatı... Rakipleriniz
bu fuarda olacak ve ürünlerini tanıtacak. Sizin de ürünlerini-
zi yüzyüze tanıtmak ve rakip ürünlere karşı üstünlüklerini
tüketiciye anlatabilmeniz için ISK-SODEX fuarı mükemmel
bir platform olacaktır.

Fuarın düzenleneceği İstanbul Fuar Merkezi - CNR Expo,
Dünya Ticaret Merkezi kompleksi içinde yer almaktadır. ISK-
SODEX 2010 fuarı toplam 11 salonda yaklaşık 55.000 m2 net
alanda düzenlenecektir. Fuarda 84 Ülkeden Toplam 73.894
Ziyaretçi yer alacaktır.

ISK - SODEX 2010

Yönetici ve yönetici
adaylarının taşıması
gereken sorumluluklar,
sahip olması gereken
bilgi ve beceriler göz
önüne alınarak hazırla-
nan kişisel gelişim semi-
nerlerinin tarihleri belli
oldu. Kariyerini yönetim
kademesinde sürdüren
ve işyerinde fark yarat-
mak isteyen kişilerin
katılacağı seminerler,
Yıldız Hisar tesislerinde-
ki Şömineli Salon’da
hafta sonları yapılacak.

Honey-Mumford öğren-
me stili analizine göre
yapılandırılan seminer-
lerde Türkiye’de yaşan-
mış örnek olaylar da
irdelenecektir. Seminer
dökümanları, programın sonunda verilecek sertifika,
yemek ve ikramlar seminer ücretine dahildir. Katılmak
istediğiniz sertifika programının adını
iskav@iskav.org.tr  adresine bildirebilir, Isıtma
Soğutma Klima Araştırma ve Eğitim Vakfı’nın

0212.2850040 no’lu telefonundan detaylı bilgi alabilir-
siniz. ISKAV, şirketlerin talebi üzerine kurum ihtiyaçla-
rına göre özel programlanmış, kişi beklentilerine göre
tasarlanmış bir eğitim sistemi kurarak, şirketlerimizin
iş performansına katkıda bulunmaktadır.

ISKAV, Yönetici Geliştirme Sertifika

Programı Takvimini Açıkladı

Pazarlama ve Satış Yöneticiliği Sertifika Programı (7 gün)

06.02.2010  C.tesi STRATEJİK PAZARLAMA VE SWOT ANALİZİ

07.02.2010  Pazar SATIŞ VE SATIŞTA MÜZAKERE TEKNİKLERİ (MÜŞTERİ ODAKLI

SATIŞ)

20.02.2010  C.tesi MÜŞTERİ İLİŞKİLERİ YÖNETİMİ

21.02.2010  Pazar SATIŞTA ETKİLİ SUNUŞ TEKNİKLERİ

06.03.2010  C.tesi BEDEN DİLİ VE RENKLERİN YÖNETİMİ

07.03.2010  Pazar KİŞİLERARASI İLİŞKİLERDE ETKİLİ İLETİŞİM TEKNİKLERİ

13.03.2010  C.tesi MARKALAŞMA VE MARKA YÖNETİMİ EĞİTİMİ

Finansal Yönetim Sertifika Programı (7 gün)

13.02.2010  C.tesi YÖNETİCİLER İÇİN TEMEL MUHASEBE

14.02.2010  Pazar YÖNETİCİLER İÇİN TEMEL MUHASEBE

27.02.2010  C.tesi FİNANSÇI OLMAYANLAR İÇİN TEMEL FİNANSMAN

28.02.2010  Pazar FİNANSÇI OLMAYANLAR İÇİN TEMEL FİNANSMAN

13.03.2010  C.tesi BÜTÇE SİSTEMLERİ, BÜTÇE HAZIRLAMA VE YÖNETİMİ

14.03.2010  Pazar MALİYET YÖNETİMİ

20.03.2010  C.tesi SATIŞTA FİNANS VE FİNANSAL ARAÇLAR

Genel Yöneticilik Sertifika Programı (8 gün)

20.03.2010  C.tesi LİDERLİK VE TAKIM DİNAMİKLERİ

21.03.2010  Pazar ZAMAN YÖNETİMİ

03.04.2010  C.tesi BEDEN DİLİ VE RENKLERLE YÖNETİM EĞİTİMİ

04.04.2010  Pazar ETKİLİ DİNLEME TEKNİKLERİ EĞİTİMİ

17.04.2010  C.tesi SÜREÇ YÖNETİMİ VE SÜREÇLERLE İYİLEŞTİRME EĞİTİMİ

18.04.2010  Pazar ORGANİZASYONLARDA ÇATIŞMA YÖNETİMİ

01.05.2010  C.tesi KİŞİLERARASI İLİŞKİLERDE ETKİLİ İLETİŞİM TEKNİKLERİ

02.05.2010  Pazar MOTİVASYON YÖNETİMİ VE UYGULAMA TEKNİKLERİ
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